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WIUP
Somos una empresa de estrategia fintech creada por
profesionales que se especializan en aportar valor a startups
y compañías que transitan  diferentes etapas de crecimiento.

Nos apasionan los nuevos mercados y una cultura de trabajo
que permita a las empresas consolidar sus proyectos
dejando su huella a nivel regional y porque no, a nivel global. 

¿Las personas?  Nuestra real inspiración para planificar
modelos de #scaleups exitosos.
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¿Qué nos moviliza?
Cuando una empresa ha superado con éxito la fase de startup y busca ampliar rápidamente
sus operaciones creando valor, entonces hablamos de Scaleup.  

Creemos en dos pasos sumamente importantes para llegar al siguiente nivel: 

Contar con líneas de fondeo eficientes y balances financieros sanos, permitirá a las empresas
de la región continuar su proceso de scaleup, fortaleciendo las estructuras corporativas y la
posición de mercado. 
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• Diseñar modelos go to market  estratégicos

• Participar en modelos de  financiación disruptivos como la compra-venta de PdD.



Go to market
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Diseñamos Roadmaps eficientes y equilibrados en costos
para llevar a las startups al siguiente nivel en penetración de
nuevos mercados y países.

• Benchmark
• Marcos Regulatorios
• Finanzas
• Kick Off
• Producto / Riesgo / Collection
• Tecnología (On Boarding Flows)
• Marketing 
• Administración y gestión contable
• Infraestructura
• HR



Debt Portfolio Marketplace
Funding strategy
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WIUP CONNECT, una plataforma
donde vendedores y compradores
de carteras de deuda podrán
conectarse de manera simple y
segura.

Fortaleciendo las
estructuras financieras,
obteniendo liquidéz
inmediata.

Una manera diferente de poner en
valor los portfolios de deuda y
obtener un pricing de referencia en
cada  proceso de análisis y
negociación.



Verticales
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Préstamos al
Consumo

Industria
Automotríz

Real Estate
Developers



Planning
Diseñar una estrategia integral que nos
permita penetrar mercado, trabajando
sobre los “ciclos del negocio y etapabilidad"
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Apalancarnos en tecnología para potenciar
y hacer más eficiente nuestra gestión
seleccionando OKR's estratégicos

Ser una compañía “data driven”, consolidando
la estructura y equipos de trabajo

Definir etapas e implementación de acuerdo a
los objetivos establecidos en el BP



Equipo

Matias Salinesi
Co - Founder
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Juan Ignacio García Schirmer
Co-founder

Ejecutivo Corporativo ex Naspers, IRSA,
CYRELA Brazil & American Express.  MBA en
Administración de Empresas.  Rugby Coach. 
Análisis y apertura de mercados:  LatAm,
Centroamérica, México, España, India.

Abogado Tributario (ex Brons, TCA, Corpag).  LLM
en Tributario por la UTDT.  Tributario Internacional
(Leiden ITC).   Junto a su expertise los clientes
lograron pasar de startups a multinacionales
consolidadas con operaciones en varios países.



Gracias


